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З 1 по 26 серпня Україна експортувала 
1,423 млн тонн зернових, олійних культур 
та продуктів їх переробки.

З них 822 тис. тонн – зернові, або близь-
ко 21% потенційного обсягу. Решта припа-
дає переважно на олійні культури, олію та 
шроти, де обсяги відповідають потребам 
експорту.

Зокрема:
•	 600 тис. тонн перевезено залізницею;
•	 600 тис. тонн – дунайським напрямком;
•	 80 тис. тонн – автомобільним 

транспортом.
«Уряд і надалі вживає заходів для під-

тримки аграріїв. Зокрема, через тривалішу 
логістику строк повернення валютної ви-
ручки за операціями з експорту зернових, 

олійних та продуктів їх переробки збільше-
но зі 120 до 150 днів», – зазначив міністр 
аграрної політики та продовольства України 
Тарас Висоцький.

За словами міністра, восени очікуєть-
ся скорочення посівних площ, зокрема під 
озимою пшеницею. Водночас суттєвих змін 

щодо озимого ріпаку не прогнозується, а 
скорочення площ під пшеницею не створює 
загроз для внутрішньої продовольчої безпе-
ки. Внутрішнє споживання пшениці стано-
вить близько 6 млн тонн, тоді як її виробни-
цтво останніми роками – 23-25 млн тонн.

Аграрії продовжують активно користу-
ватися кредитуванням. За останній тиждень 
вони отримали близько 2 млрд грн кредитів.

Загальний кредитний портфель агросек-
тору на сьогодні становить 105 млрд грн – 
це на 25 млрд грн більше, ніж на аналогічну 
дату минулого року.

Кредитування залишається важливим ін-
струментом підтримки аграріїв в умовах ви-
сокої вартості логістики та додаткової по-
треби в обігових коштах.

24 серпня у м. Рені на Одещині стався 
обвал складу з зерном. Під завалами опини-
лися двоє жінок, одна із них загинула.

Падіння складу сталося не через 
обстріли.

Після прибуття на місце події рятуваль-
ники зафіксували обвал будівельних кон-
струкцій із зерном на площі 150 кв. м. Під 

завалами знайшли двох жінок – 1977 та 1986 
р.н. Постраждалих дістали та передали ме-
дикам. Від отриманих травм 40-річна жінка 
померла у лікарні. Що стало причиною обва-
лу будівельних конструкцій із зерном, наразі 
невідомо. У поліції повідомили, що постраж-
далі жінки були працівницями підприємства 
та перебували на робочому місці.

Мінагрополітики обговорило з представ-
никам продовольчих структур ООН питання 
збереження врожаю та допомоги фермерам.

Продовольчі структури ООН готові по-
силити підтримку українських аграріїв, зо-
крема надати зернові рукави та мобільні 
сховища. Про це повідомило Міністерство 
аграрної політики та продовольства у чет-
вер, 27 серпня.

Питання підтримки обговорюва-
лись на робочій зустрічі міністра Тараса 
Висоцького з координатором системи ООН 
в Україні Матіасом Шмале, а також керів-
ництвом Продовольчої та сільськогосподар-
ської організації ООН (ФАО) і Всесвітньої 

продовольчої програми (ВПП).
Висоцький зазначив, що одним з двох 

ключових завдань є запобігти псуванню вже 
зібраного врожаю та забезпечити можливо-
сті для його зберігання.

«За нашими розрахунками, дефіцит по-
тужностей може сягнути вже цієї осені 
11 мільйонів тонн, а потреба у фінансуван-
ні цього напряму становить $44 млн», – ска-
зав він.

ФАО та ВПП спільно з іншими міжна-
родними донорами висловили готовність 
надати українським фермерам до 10000 зер-
нових рукавів, а також модульні сховища.

Сілобеги можуть стати ефективним рі-
шенням для України, оскільки їх можна 
встановити практично будь-де. Вони знач-
но дешевші та швидші у впровадженні, ніж 
будівництво нових зерносховищ, що може 
тривати роками.

1 вересня стартувала програма відкрито-
го експорту сої, яка має забезпечити агрови-
робникам прозорі та передбачувані умови 
для експорту власно вирощеної продукції

Участь у програмі можуть брати вироб-
ники сільськогосподарської продукції – 
юридичні особи та фізичні особи-підприєм-
ці. Подання заявок здійснюватиметься через 
Державний аграрний реєстр (ДАР).

«Ми продовжуємо створювати для аграр-
ного бізнесу зрозумілі та прогнозовані пра-
вила роботи. Запуск відкритого експорту 
сої – це саме про прозорість і цифровізацію. 
Виробник подає заявку через ДАР, а основ-
ні процеси адміністрування максимально 
автоматизовані. Це дозволяє мінімізувати 

бюрократію та зробити механізм експорту 
простим і зрозумілим для аграріїв», – зазна-
чив міністр аграрної політики та продоволь-
ства України Тарас Висоцький.

Заявки за підсумками поточного марке-
тингового року прийматимуться з 1 вересня 
2026 року до 1 червня 2027 року.

Для учасників програми передбачені та-
кі умови:

•	 граничний обсяг експорту сої – до 
3,5 тонни на 1 гектар сільськогоспо-
дарських угідь;

•	 протягом періоду подання заявки 
виробник має право один раз скори-
гувати інформацію щодо планового 
або фактичного збору сої.

Механізм передбачає максимальну авто-
матизацію процесів та не потребує додатко-
вих бюрократичних процедур або отриман-
ня висновків Торгово-промислової палати.

У серпні Україна експортувала 1,4 млн т агропродукції

На Одещині впав елеватор

ООН обіцяє передати Україні 10000 зернових рукавів

В Україні стартує програма відкритого експорту сої
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Україна та Румунія спільно працювати-
муть над збільшенням пропускної спро-
можності Сулінського каналу та скорочен-
ням часу очікування суден. Про це було 
заявлено під час робочої зустрічі керів-
ництва ДП «Адміністрація морських пор-
тів України» та Мінагрополітики з пред-
ставниками Міністерства транспорту та 
інфраструктури Румунії, Адміністрації 
Нижнього Дунаю (AFDJ) та Європейської 
Комісії.

Під час зустрічі ознайомилися з актуаль-
ними планами румунської сторони щодо 
розвитку Сулінського каналу та обговори-
ли можливості їх синхронізації з потребами 
українського Дунайського кластеру.

За результатами обговорення сторони до-
мовилися про такі конкретні кроки:

•	 створити координаційний центр 
АМПУ та AFDJ для постійної опе-
ративної взаємодії та координації 
руху флоту;

•	 збільшити кількість оглядових груп 
румунських митних та прикордон-
них служб, щоб забезпечити можли-
вість одночасного оформлення біль-
шої кількості суден;

•	 приділити увагу продовженню реа-
лізації проєкту «PRIMUS» для мож-
ливості нічного проведення суден 

Сулінським каналом;
•	 провести спільні тренінги для укра-

їнських та румунських агентів та 
митних брокерів щодо процедур 
оформлення відповідно до правил 
Шенгенської зони;

•	 спільно докладати максимальних 
зусиль для збільшення пропус-
кної спроможності каналу та кіль-
кості суден, які проходять каналом 
Суліна.

Також румунська сторона звернула ува-
гу на появу в українському та румунському 
інформаційному просторі повідомлень, які 

не завжди повною мірою відображають ре-
альні причини затримки суден.

У цьому контексті окремо звертаємо-
ся до морських агентів. Публічні висновки 
щодо причин затримок не сприяють нала-
годженню взаємовідносин та несуть зво-
ротній ефект.

Для забезпечення транзитного проход-
ження флоту агентам спочатку необхідно 
перевірити власну частину роботи – чи всі 
документи подані своєчасно і в повному об-
сязі, чи коректно вони оформлені, прийняті 
відповідними службами та чи оперативно 
усунуті зауваження.

Станом на 27 серпня до українських агрогосподарств від по-
чатку року надійшло майже 31,16 тис. тонн засобів захисту рос-
лин, що становить 100,4% від попередньо заявленої річної потреби 
(31,03 тис. тонн). Про це повідомила пресслужба Мінагрополітики 
України.

Обсяг надходження гербіцидів на вказану дату становив  
19,2 тис. тонн, або 102,7% від заявленої потреби (18,7 тис. тонн).

У розрізі регіонів на вказану дату найбільші запаси ЗЗР на-
копичені в Київській (129,4% від потреби), Харківській (125%), 
Миколаївській (116,9%), Одеській (116%), Чернівецькій (108,6%) 
та Дніпропетровській (107,3%) областях.

Найнижчими ці показники є в Донецькій (77,7%), Львівській 
(78,8%) та Сумській (82,3%) областях.

У 2025 році в Україні налічувалося 473 оператори органічно-
го ринку, з них 430 – сільськогосподарські виробники. Порівняно 
з 2024 роком кількість операторів зросла майже на 8,5%. Про це 
свідчать щорічні узагальнені дані про органічний сектор України, 
оприлюднені Міністерством аграрної політики та продовольства 
України.

У 2025 р. також зросла площа сільськогосподарських земель, 
зайнятих під органічне виробництво, до 418,532 тис. га, з яких 
411,497 тис. га мають органічний статус, а 7,035 тис. га перебу-
вають у перехідному статусі. Роком раніше площа сільськогоспо-
дарських земель, зайнятих під органічне виробництво, досягала 
349,348 тис. га.

Щорічна інформація про кількість органічних операторів та пло-
щу земель, зайнятих під органічне сільське господарство, збираєть-
ся на основі даних від іноземних органів сертифікації, які сертифі-
кують органічне виробництво та обіг органічної продукції в Україні.

Україна та Румунія впровадять низку рішень для збільшення пропускної  
спроможності Сулінського каналу

Потреби українських аграріїв у ЗЗР забезпечені на 100%

Кількість операторів органічного ринку в Україні за рік зросла на 8,5%
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До війни головними ризиками для аграрія були погода й світова 
кон’юнктура. Тепер до них додалися війна, питання кадрового го-
лоду, атаки на порти, дорога логістика, дефіцит оборотного капіта-
лу, обмежений доступ до ринків та зростання виробничих витрат.

П’ять років втрат і адаптації
2021 рік був рекордним: Україна зібрала близько 86 млн тонн 

зернових і зернобобових. У 2022-му виробництво впало приблиз-
но до 53,9 млн тонн через окупацію частини територій, бойові дії, 
мінування та скорочення посівних площ.

У 2023 році сектор частково відновився – близько 59,8 млн тонн. 
2024-й знову став слабшим – близько 53,4 млн тонн. У 2025 році, 
попри складну погоду, виробництво зернових оцінено приблизно 
у 60 млн тонн.

Виробництво зернових та зернобобових, млн т
Отже, проблема українського села сьогодні – не просто «поганий 

урожай». За п’ять років агровиробництво втратило значну частину 

довоєнної виробничої бази, але при цьому зберегло високу про-
дуктивність. Прогноз Мінагрополітики на 2026 рік – 60,4 млн тонн 
зернових, у тому числі 22,4 млн тонн пшениці та 31,6 млн тонн 
кукурудзи.

Європейський JRC водночас фіксує регіональні проблеми із по-
сухою на заході та вплив весняних холодів на окремі культури, хоча 
загальний прогноз урожайності пшениці та озимого ячменю зали-
шається сприятливим.

Головна проблема 2026 року – не поле, а продаж
На початку сезону експорт виглядав навіть краще, ніж торік: за 

даними Держмитслужби, до 17 липня Україна вже експортувала  
1,7 млн тонн зернових і зернобобових проти приблизно 0,7 млн 
тонн роком раніше. За весь 2025/26 маркетинговий рік було експор-
товано 37,5 млн тонн зернових, зокрема 14,1 млн тонн пшениці та 
21,3 млн тонн кукурудзи.

Однак у липні–серпні ситуація різко змінилася. Російські удари 
по портах Великої Одеси фактично поставили під загрозу основний 
канал експорту саме в момент надходження нового врожаю. За оцін-
ками українського уряду, за тривалого блокування портів експорт 
аграрної продукції у 2026/27 маркетинговому році може скоротити-
ся з планових 64,4 млн тонн до близько 29,6 млн тонн.

Альтернативні маршрути після відновлення зможуть забезпечу-
вати орієнтовно до 2,9 млн тонн на місяць проти потреби близько 
5,4 млн тонн.

Аграрний експорт України у 2026/27 
маркетинговому році, млн т

Саме тому виникає ціновий парадокс: у світі зерно може дорож-
чати через геополітичні ризики, а в Україні воно дешевшає, бо ви-
робник не може ефективно доставити товар до експортного покуп-
ця. На початку серпня галузеві джерела фіксували різке зниження 
внутрішніх цін на пшеницю, а різниця між цінами на елеваторі та 

ЧИ ВИСТОЇТЬ АГРАРНИЙ СЕКТОР  
І ЧИ БУДЕ КРАЇНА З ХЛІБОМ?
Український аграрний сектор увійшов у новий сезон із парадоксальною ситуацією: країна здатна виро-
бити достатньо зерна для внутрішнього споживання, але фермер дедалі частіше не має гарантовано-
го ринку для його реалізації.
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в порту особливо показова – логістика фактично «з’їдає» частину 
експортної вартості.

Для фермера це вже не питання максимального прибутку. Це пи-
тання наявності грошей на пальне, зарплату, добрива, оренду землі, 
наступну посівну та виплати за кредитами.

Що робиться і де межа альтернатив
Україна та ЄС не залишилися без альтернатив. З травня 2022 

року «Шляхи солідарності» забезпечили експорт близько 102 млн 
тонн української агропродукції. Але у червні 2026 року лише близь-
ко 10% експорту зернових, олійних та продуктів їх переробки йшло 
цими маршрутами, тоді як близько 90% – морем. Відтак залізниця, 
автомобільні переходи та Дунай можуть бути страховкою, але не 
повноцінною заміною глибоководним портам.

Держава працює одночасно за кількома напрямами: просить ЄС 
про екстрену підтримку фермерів, шукає додаткові маршрути, під-
тримує зберігання врожаю та фінансування під заставу зерна. У 
серпні уряд окремо запропонував кредитування під 10% та збіль-
шення можливостей отримання коштів під заставу зерна, щоб агра-
рій не був змушений продавати врожай у момент мінімальної ціни.

ЄС продовжує розвивати «Шляхи солідарності», а ЄБРР планує 
інвестиції у модернізацію портової інфраструктури Рені та Ізмаїла. 
Це правильний напрям, але він потребує часу й не може миттєво 
компенсувати втрату одеських портів.

Який сценарій найбільш імовірний?
Короткостроково – ситуація для аграрія погана, але не катастро-

фічна для продовольчого забезпечення.
Україна матиме хліб. За розрахунками Мінагрополітики, вну-

трішня потреба у пшениці становить близько 6,4 млн тонн, тоді як 
пропозиція 2026 року разом із перехідними запасами може стано-
вити 26,6 млн тонн. Тобто навіть суттєве скорочення експорту не 
створює фізичного дефіциту продовольчої пшениці.

Якщо аграрій кілька сезонів поспіль продає нижче економічно 
обґрунтованої ціни, скорочує внесення добрив, площі та інвестиції, 
наслідки проявляться через 1–2 роки – у нижчій урожайності, ско-
роченні виробництва і подорожчанні продуктів. Тому головний ри-
зик 2026-2027 років – розрив фінансового циклу агровиробництва.

Якщо порти будуть стабільно працювати, ринок поступово зба-
лансується, а 2026 рік може завершитися без системної продо-
вольчої кризи. Якщо морський експорт залишатиметься обмеженим 
місяцями, виникне одночасно надлишок зерна всередині країни, де-
фіцит складських потужностей, падіння цін і нестача грошей у ви-
робників. Це вже прямий ризик для посівної-2027.

Україна, ЄС і світ
Для України ризик, передусім, економічний: менше валютної 

виручки, слабша фінансова стійкість агропідприємств, скорочення 
інвестицій і податкових надходжень.

Для ЄС прямої загрози нестачі хліба немає. Європейський ринок 
має значну власну виробничу базу та можливість заміщувати укра-
їнські поставки. Проте проблеми України впливають на ціни, корми, 
олійні культури, логістику та конкурентне середовище. Європейська 
аналітика прямо пов’язує війну з порушеннями продовольчих і 

добривних ланцюгів у регіоні.
Для Африки та частини Азії ризики значно вищі. Українська про-

дукція особливо важлива для імпортозалежних держав Близького 
Сходу, Північної та Субсахарської Африки, а також Азії. WFP оці-
нює, що до війни український аграрний експорт забезпечував про-
довольством близько 400 млн людей на рік.

Водночас не варто перебільшувати ризик неминучого «світово-
го голоду». Світовий ринок має інших великих виробників – пере-
дусім США, ЄС, Канаду, Австралію, Аргентину. USDA у прогно-
зах на 2026/27 МР оцінює світове виробництво пшениці на дуже 
високому рівні.

Проте втрата українського експорту означатиме не стільки від-
сутність зерна у світі, скільки дорожче зерно і більші витрати на 
його доставку. Найсильніше це відчують країни, які мають високу 
залежність від імпорту і невеликі фінансові можливості. Саме тому 
для Єгипту, країн Північної Африки, Близького Сходу та частини 
Азії стабільність українського морського експорту має значно біль-
ше значення, ніж для заможних європейських держав.

Замість підсумків
Українське село сьогодні переживає не кризу виробництва, а кри-

зу економіки виробництва. Аграрій здатен вирощувати зерно, але 
не завжди здатен його вигідно продати.

Найкращий сценарій – відновлення стабільної роботи чорно-
морських портів у поєднанні з розширенням дунайської та євро-
пейської логістики, доступним кредитуванням і розвитком збері-
гання та переробки.

Найгірший – тривала блокада портів. Тоді Україна, найімовірні-
ше, не залишиться без хліба у 2026 році, але може отримати знач-
но серйознішу проблему у 2027–2028 роках: ослаблений аграрний 
бізнес, менші посівні площі та об’єм урожаю, нижчі інвестиції та 
зменшення експортного потенціалу.

Тому сьогодні питання продовольчої безпеки України – це вже 
не лише питання «скільки зерна виростили?». Ключове питання – 
чи зможе аграрій продати врожай, отримати оборотні кошти і зно-
ву посіяти поле наступного року. Саме від цього залежить, чи за-
лишиться Україна одним із гарантів світової продовольчої безпеки, 
чи поступово втратить цю роль.
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Збирання ранніх зернових культур від-
криває не менш відповідальний етап польо-
вих робіт – літній післяжнивний обробіток.

У цей період аграрії стикаються з подвій-
ним викликом: потребою швидко обробити 
великі масиви стерні та зберегти дефіцит-
ну вологу в ґрунті за умов високих темпе-
ратур. Комбінований важкий культиватор 
Väderstad Wil-Rich 483 Chisel Pro стає неза-
мінним інструментом для швидкого та якіс-
ного вирішення цих завдань.

Головна перевага Wil-Rich 483 Chisel Pro 
під час літньої кампанії – це його здатність 
оперативно закривати великі площі. Стислі 
агротехнічні строки та спекотна погода вима-
гають максимальної швидкості: чим довше 
стерня залишається необробленою, тим біль-
ше вологи втрачає ґрунт через випаровування.

Завдяки великій робочій ширині та висо-
кій стабільності ходу культиватор дає змогу 
швидко підготувати поле до наступної сівби, 
зокрема під озимі культури. Висока добова 
продуктивність агрегату дає змогу оптимі-
зувати роботу тракторного парку та завер-
шити обробіток у найсприятливіші терміни.

Wil-Rich 483 Chisel Pro ефективно пра-
цює по сухому та щільному літньому ґрунту, 
виконуючи кілька критично важливих опе-
рацій за один прохід:

Подрібнення та перемішування: передні 
батареї дисків агрегату, що налаштовуються 

окремо від секції чизелів, якісно підрізають 
стерню та перемішують пожнивні рештки з 
верхнім шаром ґрунту. Це запускає процес 
мінералізації та створює захисний мульчу-
вальний шар, який запобігає перегріву землі 
та випаровуванню залишків вологи.

Руйнування капілярів та ущільнень: по-
тужні чизельні лапи розпушують ґрунт на 
мінімально необхідну глибину, руйнуючи 
капілярну сітку й ущільнення після проходу 
збиральної техніки. Це покращує здатність 

ґрунту вбирати рідкісні літні опади або ж 
швидко акумулювати воду від злив.

Фінішне вирівнювання: задня секція 
агрегату вирівнює поверхню поля, залиша-
ючи дрібногрудкувату структуру, що є іде-
альним фундаментом для майбутнього по-
сівного ложа.

Літній обробіток із Wil-Rich 483 Chisel 
Pro – це стратегічний крок для накопичення 
вологи та створення бездоганних умов для 
старту наступних культур сівозміни.

Шведський виробник сільгосптехні-
ки Väderstad оновив дисковий культиватор 
Carrier 925, оснастивши його трирядним 
розміщенням дисків.

Нова конфігурація збільшує кількість ро-
бочих органів на 50% порівняно з дворяд-
ною версією та призначена для ультрапо-
верхневого обробітку ґрунту зі швидкістю 
до 20 км/год.

В компанії наголошують, що завдя-
ки встановленню третього ряду дис-
ків CrossCutter Disc або CrossCutter Disc 
Aggressive, Väderstad вдалося кардинально 
змінити якість та геометрію обробітку:

•	 надзвичайно щільне перекриття: 
крок проходу робочих органів (від-
стань між проходами дисків) скоро-
тився з 12,5 см до унікальних 8,3 см. 
Це забезпечує 100% суцільний зріз 
по всій ширині захвату;

•	 ультраповерхневий обробіток: агре-
гат ідеально копіює рельєф та пра-
цює на глибині від 1 до 5 см, що дає 
змогу суттєво економити пальне та 
зберігати дефіцитну ґрунтову вологу;

•	 ефективність на високій швидкості: 
Carrier 925 розкриває свій повний 
потенціал на швидкості від 12 до 20 
км/год, забезпечуючи рекордну до-
бову продуктивність роботи.

«Навіть великий об’єм сухої соломи 
після збирання врожаю, який може ста-
ти перешкодою для рівномірних сходів 
наступної культури, для Carrier 925 не є 
проблемою. Завдяки трьом рядам дисків 
Carrier 925 не просто підрізає стерню, а 
здійснює її ультраінтенсивне подрібнення 

та рівномірне змішування з верхнім шаром 
ґрунту. Це створює оптимальні умови для 
роботи корисних мікроорганізмів, приско-
рюючи мінералізацію соломи та забезпечу-
ючи швидке вивільнення поживних речо-
вин для майбутнього врожаю», – зауважили 
у Väderstad.

Ґрунтообробний культиватор Wil-Rich 483 Chisel Pro актуальний для літнього обробітку

Vaderstad оновив культиватори Carrier 925
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Перші результати роботи говорять самі за себе: при врожайності 
6,1–6,5 т/га комбайн працював зі швидкістю 10 км/год, забезпечив-
ши практично нульові втрати зерна та якісний обмолот.

Однак історія цієї машини почалася значно раніше, ніж вона 
вийшла в поле.

Від CX до нового флагмана CR11
Група компаній Хейнріха Бокело обробляє 7300 гектарів землі. 

У структурі посівів господарства – кукурудза, соняшник, соя, ріпак, 
озима пшениця, ячмінь та жито.

Для власника господарства Хейнріха Бокело New Holland – це 
більше, ніж відомий бренд. Це техніка, з якою пов’язана значна ча-
стина його професійного життя.

За роки роботи він особисто працював за кермом практично всіх 
поколінь комбайнів New Holland: CX820, CX880, CX8090, CX8090 
Elevation, CR9070, CR9090, CR10.90, а тепер і нового CR11.

Свого часу, працюючи в Німеччині, Хейнріх Бокело активно ко-
ристувався програмою Trade-In, майже щороку оновлюючи ком-
байн. Саме тому він мав можливість працювати практично на кож-
ному новому поколінні машин.

«Я завжди працював тільки сам за кермом комбайна. Для мене 
це принципово.»

Саме багаторічний досвід став головним аргументом при вибо-
рі нового флагмана.

Мрія, яка здійснилася
Для Хейнріха Бокело придбання CR11 стало не просто черговим 

оновленням технічного парку.
«Я враховував свій вік. Хотів би ще пару десятків років працю-

вати за кермом комбайна особисто. І мені дуже хотілося, щоб це був 
саме CR11. Це була моя мрія.»

А потім додає фразу, яка найкраще характеризує його ставлен-
ня до техніки:

«Для мене краще мати найновіший New Holland, ніж Porsche 
Cayenne».

Комплектація, створена індивідуально
Оскільки оператором машини буде сам Хейнріх, комплектацію 

нового New Holland CR11 підбирали максимально індивідуально.
Перед оформленням замовлення кожну опцію детально обговорю-

вали зі спеціалістами дилера – компанією «Техноторг», а також кон-
сультувалися з колегами з New Holland Україна та навіть з друзями 
з Німеччини, які вже мають досвід роботи з машинами цього класу.

У результаті комбайн отримав одну з найповніших комплекта-
цій, сформовану відповідно до побажань власника господарства.

Особливу увагу приділили прохідності машини. Саме тому CR11 
оснащений найширшими з доступних для цієї моделі передніми гу-
сеничними рушіями шириною 36 дюймів. Таке рішення дозволяє 
суттєво зменшити тиск на ґрунт, забезпечує стабільність машини 
та впевнену роботу навіть за складних умов збирання.

Також комбайн отримав:
•	 задній привід із шинами 710 для максимальної прохідності;
•	 пакет освітлення Full LED;
•	 комплектацію Full Top;
•	 сидіння оператора з вентиляцією, підігрівом і функцією 

масажу.

Максимум автоматизації – максимум 
продуктивності

Однією з особливостей New Holland CR11 є високий рівень 
автоматизації.

Інтелектуальні системи машини автоматично підбирають ос-
новні параметри роботи відповідно до культури та умов збирання, 
залишаючи оператору можливість контролювати процес і, за необ-
хідності, вносити власні коригування.

За словами Хейнріха Бокело, саме така автоматизація дозволяє 
більше уваги приділяти якості збирання, а не постійному ручному 
налаштуванню машини.

Перші результати підтверджують правильність 
вибору

Перші дні роботи нового CR11 на збиранні озимого ячменю пов-
ністю виправдали очікування господарства.

Комбайн забезпечив:
-	 робочу швидкість – до 10 км/год (при врожайності куль-

тури 6,1–6,5 т/га)
-	 втрати зерна позаду комбайна – практично нульові;
-	 чисте та якісно обмолочене зерно в бункері.
Саме таких результатів і очікували, обираючи новий флагман 

New Holland.

Головне – продуктивність
Попри сучасну кабіну, високий рівень комфорту та широкий 

набір електронних систем, вирішальним критерієм вибору для 
Хейнріха Бокело залишається продуктивність.

Коли постало питання вибору нового комбайна, інших варіантів 
навіть не розглядали.

Перший сезон роботи New Holland CR11 у групі компаній 
Хейнріха Бокело лише розпочався. Але вже сьогодні зрозуміло, 
що для Хейнріха цей комбайн став не просто новою машиною, а 
логічним продовженням багаторічного професійного шляху, у яко-
му головними цінностями залишаються продуктивність, технології 
та безкомпромісна якість збирання врожаю.

Досвід ТОВ «Ступник Агро» вкотре підтверджує: правильно пі-
дібрана техніка – це інвестиція у продуктивність та ефективність 
господарства. Якщо ви плануєте оновлення комбайнового парку, 
звертайтеся до спеціалістів «Техноторг» – офіційного дилера New 
Holland в Україні.

ЧОМУ ФЕРМЕР НА ВІННИЧЧИНІ ОБРАВ ОДИН 
ІЗ ПЕРШИХ В УКРАЇНІ NEW HOLLAND CR11
У ТОВ «Ступник Агро» на Вінниччині розпочав роботу один із перших в Україні комбайнів New Holland 
CR11. Машина вже успішно відпрацювала на збиранні озимого ячменю та підтвердила свою ефектив-
ність у реальних польових умовах.
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Виставка охоплює всі аспекти та сектори 
сільського господарства: науку, практичну 
роботу, технології, обладнання, продукцію, 
інновації та послуги. Представляє найкращі 
досягнення науки та бізнесу, а також найко-
рисніші для фермерів та фахівців.

Виставка приваблює провідних вироб-
ників та трейдерів, які представляють свою 
продукцію та послуги понад 40000 від-
відувачам, та є цікавою для всіх фахівців 
у цьому секторі з інноваціями світового 
масштабу.

Виставка є першочерговим джерелом ін-
формації про продукти та послуги для фер-
мерів, ринком техніки та обладнання, а та-
кож місцем для обміну ідеями та досвідом.

Головні особливості та підсумки 
виставки:

Національний стенд України: Цього 
року на AGRA вперше в історії вистав-
ки було організовано колективну експо-
зицію українського агромашинобудуван-
ня. Вітчизняні виробники (зокрема, «Завод 
Кобзаренка», «Львівагромашпроєкт» та ін-
ші) презентували сучасну техніку та облад-
нання європейським партнерам.

Масштаб події: Виставка зібрала близь-
ко 1690 учасників із 36 країн світу та понад 

64-ТА МІЖНАРОДНА ВИСТАВКА 
СІЛЬСЬКОГО ГОСПОДАРСТВА ТА ХАРЧОВОЇ 
ПРОМИСЛОВОСТІ AGRA 2026
64-та Міжнародна виставка сільського господарства та харчової промисловості AGRA 2026 пройшла  
з 22 по 26 серпня 2026 року у місті Горня Радгона (Словенія) на території виставкового центру Pomurski 
Sejem
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90000 відвідувачів. Країною-партнером цьо-
го року виступив Алжир.

Ключові теми: Основний фокус події 
було зміщено на точне землеробство, інно-
ваційні та цифрові технології, а також на 
розвиток пасовищного господарства.

Головні нагороди: Золоту медаль за ін-
новації на виставці здобув компактний трак-
тор Fendt 500 Vario нового покоління за іде-
альне поєднання високої продуктивності із 
концепцією економії палива.

Українську експозицію відкрили Посол 
України в Республіці Словенія Петро 
Бешта, заступниця Генерального директора 
Федерації роботодавців України та Асоціації 
«Украгромаш» Асоціація Украгромаш Діана 
Фаренюк та керівники українських підпри-
ємств – учасників виставки.

Український стенд відвідали почес-
ні гості, зокрема Президентка Республіки 
Словенія Наташа Пірц Мусар, міністр сіль-
ського господарства, лісового господарства 
та продовольства Словенії Янез Циглер 
Краль та виконавчий директор POMURSKI 
SEJEM d.o.o. Боріс Ніколас Ерʼявець.

Спільний український стенд на одній із 
найбільших аграрних виставок Словенії – 
це ще одна можливість показати незлам-
ність українських виробників, силу та 
працьовитість українського народу, а та-
кож потенціал нашого агропромислового 
сектору.

Віримо, що AGRA 2026 стане не лише 
майданчиком для представлення української 

продукції, а й можливістю для нових B2B-
контактів, партнерств із словенськими ви-
робниками сільськогосподарської техніки 
та дистриб’юторами і, зрештою, допомо-
же українським компаніям вийти на нові 

європейські ринки.
Український бізнес працює. Українські 

виробники розвиваються. Україна відкри-
ває нові можливості для партнерства в 
Європі.
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Тридцять років для господарства – це не просто дата у кален-
дарі. Це тисячі робочих днів. Десятки посівних і жнив. Роки 
добрих урожаїв і непростих випробувань. Важливі рішення, 

велика відповідальність, колосальні ризики, наполеглива праця й 
непорушна віра в рідну землю.

А почалася ця історія 1996 року. Саме тоді Маляренко Тетяна 
Дмитрівна створила й очолила одне з перших у районі фермер-
ських господарств. Вона стала першою жінкою-керівником сіль-
ськогосподарського підприємства на Первомайщині. Символічним 
є те, що назва цього господарства складається з перших літер його 
засновниці Маляренко Тетяни Дмитрівни – «МТД». Від першого 
дня і до сьогодні вона незмінно стоїть на чолі фермерського госпо-
дарства – мудрий і далекоглядний керівник, грамотний і компетент-
ний господар на землі, вимоглива насамперед до себе, відповідальна 
у рішеннях, наполеглива в роботі й небайдужа до людей. За її пле-
чима не просто 30 років керівництва – це 30 років відповідально-
сті за землю, врожаї, колектив і кожне рішення, від якого залежить 
не тільки завтрашній день підприємства, а й соціально-економічна 
стабільність місцевої громади.

Далекого 1996 року молоде господарство з 50 га землі дуже 
швидко зайняло достойне місце серед аграріїв Первомайщини і 
довело, що воно здатне розвиватися. Сьогодні ФГ «МТД» – це вже 
2300 гектарів ріллі, сучасне сільськогосподарське виробництво та 
сильний елітно-насінницький напрям. Його поля щороку щедро 
рясніють різними сільськогосподарськими культурами: пшеницею, 
ячменем, горохом, ріпаком, соняшником та кукурудзою. Крім того, 
важливим напрямком діяльності ФГ «МТД» є вирощування та реа-
лізація насіння зернових високих репродукцій. За кожною назвою 
сорту, кожною тонною насіння і кожним гектаром стоїть величезна 
праця – від підготовки ґрунту й першої насінини до моменту, коли 
зерно потрапляє до засіків.

Протягом цих довгих 30 років фермерське господарство «МТД» 
завжди йшло в ногу з часом, завжди було першим у запровадженні 
нових технік та технологій у сільськогосподарському виробництві, 
що давало йому можливість отримувати найкращі в районі та об-
ласті врожаї іноді й всупереч несприятливим погодним умовам та 
складній економічній ситуації в країні. Високопрофесійне ставлення 

керівництва до роботи, величезне бажання розвиватися, вміння пра-
цювати всупереч складним обставинам, безмежна любов до землі 
та відповідальність за людей – формула успіху Маляренко Тетяни 
Дмитрівни. Адже працювати на землі – означає не лише дбати про 
поля та врожаї. Це ще й нести велику відповідальність за людей, які 
живуть поруч, за місце, яке називаєш домом. Тому важливий напрям 
діяльності ФГ «МТД» – це допомога людям і громаді. У різні роки 
господарство підтримувало школу-ліцей, дитячий садок, медичні за-
клади, допомагало облаштовувати сільські об’єкти соціальної сфе-
ри, матеріально підтримувало ветеранів, дітей та родини, які опи-
нилися у складних життєвих обставинах. Тетяна Дмитрівна ніколи 
не залишалася й не залишається осторонь людських бід та проблем. 
Уміння почути, підтримати й допомогти завжди було і є однією з тих 
рис, за яку її цінують і поважають люди. 

Беззаперечно, саме з таких речей і складається справжня фор-
мула успіху господарства, його історія. Не лише з полів, урожаїв, 
техніки чи виробничих показників, а й з відданих людей, ефектив-
них рішень, відповідальності та справ, які залишають після себе 
добрий слід.

Проте цей складний, часом тернистий, шлях до успіху Тетяна 
Дмитрівна долала не одна. Поруч із нею завжди був Маляренко 
Олег Юрійович – її люблячий чоловік та надійний соратник. 
Разом вони зуміли створити не лише міцну взірцеву сім’ю. Саме 
за його підтримки було започатковано їх перше сімейне сіль-
ськогосподарське підприємство – ФГ «МТД», яке стало досить 
успішним. І це був лише початок. Сьогодні поруч із ФГ «МТД» 
працює велика команда суміжних господарств: ФГ «Основа», 
ПСП «Відродження», ПП «Степківське», ТОВ «Марївське», які 
були засновані Заслуженим працівником сільського господарства 
України – Маляренком Олегом Юрійовичем. У такому міцному і 
професійному тандемі завжди й працювали: разом долали труд-
нощі, раділи перемогам і будували те, що сьогодні стало части-
ною їхньої спільної історії. Цей ювілей, на превеликий жаль, ФГ 
«МТД» зустрічає вже без Олега Юрійовича... Та люди залишають 
після себе не лише спогади. Вони залишають частинку себе у спра-
вах, якими жили, та у серцях людей, які з великою вдячністю та 
безмежною любов’ю їх пам’ятають...

ФОРМУЛА УСПІХУ ФГ «МТД»
ГОСПОДАРСТВО, ЗА ЯКИМ СТОЇТЬ 30-РІЧНА ІСТОРІЯ

27 вересня 2026 року Фермерське господарство «МТД» відзначає своє 30-річчя.
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Телефони: +38 095 414 98 98, +38 093 458 02 54,  
 +38 093 248 27 96 – офісний

Е-mail: mtd1996@ukr.net
ЄДРПОУ 23397276

Сьогодні, озираючись на пройдений шлях, мож-
на впевнено сказати: за трьома літерами МТД – уже 
ціла епоха:

•	 30 років важкої праці;
•	 30 років ефективних рішень;
•	 30 років неймовірної відповідальності;
•	 30 років величезних здобутків;
•	 30 років поруч із землею та людьми…

Дякуємо всім, хто був і є частиною цієї історії.
Тим, хто стояв біля витоків.
Тим, хто працював тут багато років і працює 

дотепер.
Тим, хто сьогодні продовжує цю справу – активно, 

віддано, якісно. 

І окрема подяка людині, чиє ім’я вже 30 років 
стоїть за трьома літерами МТД – Маляренко Тетяні 
Дмитрівні.

За силу.
За витримку.
За мудрість.
За вміння не зупинятися.
За людей, яких вдалося об’єднати навколо спіль-

ної справи.
І за 30 років, відданих землі.

З ювілеєм, ФГ «МТД»! 
1996–2026

Далі буде…

ПРАЙС-лист на насіння урожаю 2026 року
№ Назва культури Сорт Репродукція 

отриманого
ЦінаГрн\Т 
(в тч ПДВ)

1)

О
зи

м
а 

пш
ен

иц
я

Дума одеська Супереліта 16 000 грн

2) Фортеця Супереліта 16 000 грн

3) Добродійка одеська Супереліта 16 000 грн

4) Обряд Супереліта 16 000 грн

5) Вірність Супереліта 16 000 грн

6) Основа Одеська Супереліта 16 000 грн

7) Вагома Супереліта 16 000 грн

8) Наснага Супереліта 16 000 грн

9) Наснага Еліта 14 000 грн

10) Вагома Еліта 14 000 грн

11) Добродійка Одеська Еліта 14 000 грн

12) Фортеця Еліта 14 000 грн

13) Дума Одеська Еліта 14 000 грн

14) Основа Одеська Еліта 14 000 грн

15) Наснага Перша 12 000 грн

1)

О
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Достойний Супереліта 16 000 грн

2) Валькірія Еліта 14 000 грн

3) Еволюція Еліта 14 000 грн

4) Русин Еліта 14 000 грн

5) Достойний Перша 12 000 грн

6) Дев’ятий вал Перша 12 000 грн

1)

Яр
ий

 го
ро

х

Обрій Супереліта 21 000 грн

2) Гайдук Супереліта 21 000 грн

3) Капітан Супереліта 21 000 грн

4) Сотник Супереліта 21 000 грн

5) Астронавт Еліта 19 000 грн

6) Остінато Еліта 19 000 грн

7) Симбіоз Еліта 19 000 грн

8) Гайдук Еліта 19 000 грн

9) Симбіоз Перша 17 000 грн

10) Оплот Перша 17 000 грн

11) Остінато Перша 17 000 грн

12) Мадонна Друга 15 000 грн



ФОКУС ПРАКТИЧНОЇ 
ТА НАУКОВОЇ УВАГИ

Моя професійна увага зосереджена на 
закономірностях дитячого розвитку, осо-
бливостях роботи нервової системи, емо-
ційній регуляції, поведінкових проявах, 
навчальних труднощах і психосоматичних 
реакціях. Розглядаю поведінку дитини в 
контексті її віку, стану нервової системи, 
сімейного середовища, рівня психічно-
го навантаження та індивідуальних мож-
ливостей розвитку. Мені важливо, щоб 
дитяча психологія спиралася на доказові 
знання, професійну діагностику, уважне 
спостереження й розуміння того, як са-
ме формуються увага, пам’ять, мовлен-
ня, саморегуляція, мотивація та здатність 
до навчання.

ПІДГОТОВКА ФАХІВЦІВ 
ТА «АКАДЕМІЯ ПРАКТИЧНОЇ 

ПСИХОЛОГІЇ»
Окремий напрям у діяльності – це під-

готовка фахівців. В університеті я навчаю 
майбутніх психологів бачити за зовніш-
німи проявами глибші психологічні та 

нейропсихологічні механізми. Адже спе-
ціаліст має не лише описати проблему, а й 
зрозуміти її причини, підібрати правиль-
ні корекційні інструменти та побудувати 
професійну, етичну й ефективну роботу 
з дитиною та її сім’єю. Тому я створила 
«Академію практичної психології та ней-
ропсихології». Це освітній простір для 
психологів, педагогів, логопедів, корек-
ційних спеціалістів і батьків, які прагнуть 
глибше розуміти дитячий розвиток і пра-
цювати з ним професійно.

ГОЛОВНИЙ ПРИНЦИП РОБОТИ
У своїй діяльності я поєдную науку, 

практику й людське ставлення до дитини. 
Для мене кожна дитина – це особистість 
із власними можливостями, темпом роз-
витку та потребою бути зрозумілою до-
рослими. Якщо дізнатися, що й чому піш-
ло в розвитку дитини не так, це дає змогу 
допомогти їй розвиватися набагато краще 
й ефективніше.

 tetyana_psychologist
 Тетяна Розова

 https://t.me/psychologist_2050

ШЛЯХ ДО СПРАВЖНІХ ЗМІН  
У РОЗВИТКУ ДИТИНИ

Понад 22 роки моя професійна діяльність пов’язана з психологією, науковими дослідженнями, викладанням 
і практичною роботою з дітьми, батьками та фахівцями. В роботі я поєдную академічну підготовку, 
нейропсихологічний підхід і практичний досвід через реальну взаємодію з дитиною та її родиною.

Тетяна Миколаївна Розова,
дитячий психолог, нейропсихолог,  

кандидат психологічних наук,  
доцент кафедри психосоматики  

та психології здоров’я, Doctor of Science, заснов-
ниця «Академії практичної  

психології та нейропсихології»  
та авторка понад 50 наукових праць

Працюєш на землі – готуйся до перевірки. 
Цей негласний принцип сьогодні добре знайо-
мий аграріям по всій Україні. 

На практиці, майже кожна податкова перевірка 
закінчується донарахуваннями та штрафними санк-
ціями, в тому числі і для підприємств аграрного сек-
тору. Що ж варто знати агробізнесу, щоб не потра-
пити у пастку під час податкової перевірки?

По-перше, перед перевіркою обов’язково по-
трібно перевірити правильність і повноту оформ-
лення всієї первинної фінансово-господарської до-
кументації (чи всі містяться підписи на документах; 
чи відповідають ці документи тим даним, які були 
відображені в податковій звітності, поданої до по-
даткового органу; чи містять такі документи всі не-
обхідні умови; чи наявні документи взагалі тощо). 

По-друге, також потрібно звернути увагу 
обов’язково на документальне оформлення всіх 
операцій по придбанню товарно-матеріальних 
цінностей (паливно-мастильних матеріалів, посівного матеріалу, 
добрив тощо) та послуг, а також і операцій по реалізації вирощеної 
агропродукції. Важливо, щоб ці операції мали ділову мету. 

По-третє, обов’язково проводити роботу по розблокуванню по-
даткових накладних, щоб на момент перевірки не було таких подат-
кових накладних, які є зупиненими і робота по їх розблокуванню у 
відведений час не була проведена.

По-четверте, не допускати наявності простроченої заборгова-
ності понад встановлені строки, зокрема, в ситуаціях, коли кошти 
за поставку товару вашим підприємством були сплачені, а товар ще 

не поставлений, або, навпаки, товар вашим під-
приємством був отриманий, а кошти не сплачені. 

По-п’яте, також приділяйте увагу правиль-
ності оформлення трудових відносин і відносин 
із землею.

По-шосте, дотримуватися правильної техні-
ки безпеки під час перевірки, зокрема, дотриму-
ватися правильного алгоритму дій як керівни-
ка підприємства, так і працівників (наприклад, 
уповноважити особу, яка буде вести діалог і кон-
тактуватиме із перевіряючими; правильно нада-
вати документи під час такої перевірки та пово-
дження з ними тощо). 

По-сьоме, завжди користуйтесь своїм правом 
на подання заперечень до висновків акту перевір-
ки, якщо вони негативні (такий строк становить 
10 робочих днів від дати отримання такого акту), 
а також не пропускайте строків оскарження ре-
зультатів таких перевірок, в тому числі і до суду. 
Готуйтесь до перевірок завчасно. 

Сергій Феленко 
(податковий адвокат), 
телефон 095 93 54 650

 lawyerfelenko@gmail.com
 lawyer_felenko

 Адвокат Сергій Феленко
 @lawyerfelenko

ПОДАТКОВА ПЕРЕВІРКА, ЯК ПІДГОТУВАТИСЯ 
ДО НЕЇ АГРАРІЯМ І ЩО ПОТРІБНО ЗНАТИ



Це час переходу, коли природа починає мудро сповільнюватися, 
а ми, жінки, отримуємо унікальну можливість зупинитися і запи-
тати себе: а де я зараз? Чи живу я тим життям, яке обираю сама?

КЛІТИННИЙ РІВЕНЬ ЗАМІСТЬ 
ЖОРСТКОГО КОНТРОЛЮ

Колись мені здавалося, що збереження молодості, краси та енер-
гії вимагає жорсткого контролю і постійної боротьби. Суворі рамки, 
виснажливі обмеження, пошук чарівної пігулки чи крему, який за 
одну ніч вирішить усі питання. Але з роками, через власний досвід 
і глибоке занурення в тему anti-age, я зрозуміла головну істину: ха-
отичні дії не працюють.

Нам потрібна системність. Справжня турбота про себе почина-
ється тоді, коли ти припиняєш покладатися на випадковість і почи-
наєш працювати в чіткій, продуманій системі – як на рівні догляду 
за тілом, так і в щоденних звичках. Адже наше тіло – це неймовірна, 
мудра екосистема. Воно не потребує покарань чи жорстоких дієт, 
але воно вимагає розуміння законів, за якими функціонує організм.

Справжнє оновлення восени – це не чергова хаотична спроба 
«взяти себе в руки» з понеділка. Це глибоке відновлення зсереди-
ни через роботу в системі: коли вибудувана грамотна стратегія жи-
влення кожної окремої клітини, коли кожен елемент пов'язаний між 
собою, організм відповідає взаємністю: енергією, сяючою шкірою, 
міцним імунітетом і яскравим світлом в очах.

НОВИЙ СТАН І НОВИЙ ФОКУС
Новий сезон – це завжди про зміну фокуса та перехід на новий 

рівень. Це не про інші цифри в паспорті, а про абсолютно інший 
внутрішній стан, який дає робота в системі, підкріплена усвідом-
леною дисципліною. Про той самий глибокий ресурс, який відчу-
вається на рівні кожної фізіологічної реакції, коли сил вистачає і на 
амбітні професійні проєкти, і на творчість, і на те, щоб просто насо-
лоджуватися ранковою кавою в тиші. Це про ясність у думках, лег-
кість у кожному русі та ту непідробну впевненість, яку неможливо 
створити штучно, бо вона народжується на фундаменті здоров’я та 
злагодженої роботи організму.

МИСТЕЦТВО М’ЯКИХ ЗМІН
Іноді глибокі зміни не бувають гучними чи різкими – вони м'які, 

природні та невідворотні, коли ви спираєтесь на систему й внутріш-
ню дисципліну. Чітка звичка засинати вчасно, системний вибір якіс-
них продуктів для клітинного живлення, регулярність ритуалів, які 
дають енергію, а не забирають її, та вміння вчасно зупинятися зара-
ди паузи. Саме з цих продуманих, дисциплінованих кроків і склада-
ється велика архітектура нашого довголіття, енергійності та краси.

Цієї осені я обираю бути ще ближче до себе, до свого 

справжнього ритму. Мені не хочеться жити за інерцією виснаж-
ливих буднів чи бігти за хаотичними трендами. Моя мета – через 
роботу в системі та щоденну дисципліну допомагати своєму тілу 
сяяти зсередини, підтримувати його ресурсність, жити усвідомле-
но та натхненно. З віком ти починаєш чітко розуміти: краса – це не 
відсутність зморшок, це присутність життєвої сили, радості та за-
доволення від власного відображення у дзеркалі, яке є прямим ре-
зультатом щоденної турботи.

Бо кожен вересень – це розкішний шанс дати своїй енергії новий 
імпульс через грамотні зміни. Може, трохи змінити щоденні звички, 
інтегрувати нові корисні ритуали, переглянути підхід до догляду за 
собою в єдиній системі. Але головне – завжди залишатися у глибо-
кій гармонії зі своєю внутрішньою суттю.

А з чого починається ваш особистий осінній перезапуск?

ОСІННІЙ ПЕРЕЗАПУСК. 
НОВИЙ СЕЗОН – НОВА Я

ВЕРЕСЕНЬ ЗАВЖДИ ПАХНЕ ПОЧАТКОМ. НАВІТЬ КОЛИ ВЖЕ НЕМАЄ НІ 
ШКІЛЬНИХ ЛІНІЙОК, НІ СТУДЕНТСЬКИХ АУДИТОРІЙ, УСЕ ОДНО ФІЗИЧНО 

ВІДЧУВАЄШ ЦЕЙ ГЛИБОКИЙ ВНУТРІШНІЙ ПОКЛИК: ЧАС ОНОВИТИСЬ. 
Я ДУЖЕ ЛЮБЛЮ ЦЕЙ МОМЕНТ – КОЛИ ЗОЛОТАВЕ ОСІННЄ ПОВІТРЯ НАЧЕБТО 
ЗМИВАЄ МІСЬКУ СУЄТУ ТА ЛІТНЮ ВТОМУ, А ПЕРЕД ОЧИМА РОЗГОРТАЄТЬСЯ 

АБСОЛЮТНО ЧИСТИЙ, БІЛОСНІЖНИЙ АРКУШ.

З повагою, 
Наталя Семенюта,

експертка з харчування,  
спікерка програм  

із сімейного добробуту, 
членкиня ГО «Український  

Штаб Міжнародної Дипломатії»
+38 050 3018578

 natalia_semenuta
 Наталья Семенюта 

 Natasha Semenita 
 international_diplomacy_
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Kompaktomat PS від Farmet: надій-
на конструкція, високоміцні матеріали та 
продумані рішення для тривалої й надій-
ної роботи.

У ключових вузлах даних передпосів-
них компакторів використовуються легова-
ні високоміцні матеріали, що забезпечують 
довгий термін служби навіть за інтенсивної 
експлуатації. Водночас полегшена конструк-
ція рами дозволяє зменшити її вагу без втра-
ти міцності.

Потужна передня волокуша зрізає не-
рівності, що залишилися після оранки, а 
лемеші з автоматичним спрацьовуванням 
запобіжних пружин надійно працюють у 
змінних умовах ґрунту.

Kompaktomat PS має продуману систему 
налаштувань, яка дозволяє легко адаптувати 
агрегат до умов конкретного поля:

•	 просте регулювання робочої 
глибини;

•	 гідравлічне регулювання робочої 

секції прямо з кабіни трактора;
•	 плавне регулювання положення пе-

редньої волокуші під час роботи;
•	 регулювання висоти волокуші за ро-

бочою секцією.
Окрема перевага Kompaktomat – просто-

та щоденного обслуговування. Мінімальна 
кількість місць регулювання та змащення 
робить підготовку агрегату до роботи швид-
кою та зрозумілою. А продумана конструк-
ція дозволяє виконувати необхідні налашту-
вання без зайвих складнощів.

Kompaktomat PS – це поєднання міцнос-
ті, довговічності та простоти експлуатації, 
коли надійність агрегату закладається ще на 
етапі його конструкції.

Якісне молоко починається з якісного 
корму, а якісний корм – із правильного по-
дрібнення. Саме для цього створений New 
Holland FR.

Серія New Holland FR виводить заготів-
лю кормів на новий рівень: висока продук-
тивність та якість подрібнення поєднуються 
з високим комфортом оператора та техноло-
гіями, які допомагають отримувати стабіль-
но якісний корм.

Офіційний дилер New Holland компанія 
Агротерра провів демонстрацію кормозби-
рального комбайна New Holland FR480 на 
Хмельниччині.

Учасники змогли безпосередньо в полі 
оцінити продуктивність машини, якість по-
дрібнення та стабільність роботи під час за-
готівлі кормів.

New Holland FR480:
•	 двигун FPT Cursor 13;
•	 6 циліндрів, рядне компонування;
•	 робочий об’єм – 12,9 л;
•	 максимальна потужність – 476 к.с. 

(350 кВт);
•	 максимальний крутний момент  –  

2003 Нм;

•	 система впорскування Common Rail.
HydroLoc™ підтримує задану довжину 

подрібнення незалежно від продуктивності 
машини та умов роботи.

Variflow™ дозволяє швидко переналаш-
товувати потік маси та адаптувати комбайн 

до роботи з різними культурами.
Польова демонстрація – це можливість 

оцінити FR480 не лише за технічними ха-
рактеристиками, а й за реальним результа-
том: продуктивністю, рівномірністю подріб-
нення та якістю заготівлі кормів.

Вилковий навантажувач – це не просто 
техніка для переміщення вантажів.

Від правильного вибору залежить про-
дуктивність роботи, витрати на експлуата-
цію та те, наскільки ефективно машина пра-
цюватиме саме у ваших умовах.

Ми покроково розберемо основні кри-
терії вибору вилкового навантажувача, аби 
ви могли обрати найоптимальніший варіант 
для конкретних робіт та умов.

І перше питання, з якого варто почати: 
«Який тип приводу обрати?» – давайте роз-
биратися разом.

Дизельний – для відкритих майданчиків, 
будівництва, металургії, деревообробки та 
інтенсивної багатозмінної роботи. Висока 

продуктивність і значний запас тягового зу-
силля роблять його оптимальним для важ-
ких умов.

Газ-бензиновий LPG – універсаль-
ний варіант для складів змішаного типу, 

логістичних центрів та роботи з упакова-
ною продукцією. Має нижчий рівень вики-
дів порівняно з дизельними моделями, а за-
міна газового балона займає мінімум часу.

Електричний – рішення для закритих 
складів, харчової та фармацевтичної про-
мисловості, торгових і логістичних центрів. 
Відсутність вихлопних газів, низький рівень 
шуму та мінімальні витрати на обслугову-
вання роблять його особливо зручним для 
роботи всередині приміщень.

Але вибір приводу – лише перший крок. 
Навіть правильно підібраний дизельний, га-
зовий чи електричний навантажувач може 
не впоратися із завданням, якщо неправиль-
но визначити його вантажопідйомність.

Які переваги пропонують передпосівні компактори Farmet Kompaktomat PS

Серія New Holland FR виводить заготівлю кормів на новий рівень

Як обрати правильний вилковий навантажувач
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В одному з господарств команда «АБА 
«Астра» провела демонстрацію оборотного 
плуга KUHN Multi-Lider 8XT.

Під час показу аграрії мали можливість 
детально ознайомитися з конструкцією ма-
шини, побачити простоту та зручність пе-
реналаштування ширини захвату корпусів, 
оцінити її роботу в польових умовах та об-
говорити особливості налаштування для до-
сягнення максимальної продуктивності.

Надійна та міцна конструкція.
Якісна оранка та стабільна робота в різ-

них умовах.
Висока продуктивність для великих об-

сягів робіт.
Комфортне налаштування під потреби 

господарства.
KUHN Multi-Lider 8XT – це рішення для 

господарств, які цінують ефективність, якість 
обробітку ґрунту та довговічність техніки.

Диски діаметром 450 мм із невеликими 
вирізами забезпечують якісне подрібнення 
рослинних решток навіть при мінімальній 
робочій глибині. Ідеально підходять для лег-
ких та середніх ґрунтів, де важлива швид-
кість і поверхневе перемішування

На легких та середніх за механічним 
складом ґрунтах головне завдання аграрія – 
провести обробіток максимально швид-
ко, делікатно та без ризику пересушування 
верхнього шару. Глибоке втручання на та-
ких агрофонах часто призводить до втрати 
дорогоцінної вологи та ерозії.

Дисковий культиватор Carrier XT 625 від 
компанії Väderstad, який оснащено диска-
ми діаметром 450 мм, є ідеальним техноло-
гічним інструментом для швидкісного по-
верхневого обробітку та створення якісного 
мульчувального шару.

Адже диски діаметром 450 мм мають 
низку конструктивних переваг, які роблять 
їх незамінними для делікатних робіт:

висока швидкість обертання: завдяки 
меншому діаметру ці диски обертаються 
значно швидше, ніж їхні більші аналоги. 
Це забезпечує надзвичайно інтенсивне по-
дрібнення соломи та пожнивних решток, а 

також оптимальне кришіння ґрунту;
невеликі вирізи: спеціальна дрібна на-

січка по краях диска гарантує відмінне зче-
плення з легким та середнім за механічним 
складом ґрунтом, не порушуючи його струк-
туру нижче встановленої глибини;

робота на мінімальну глибину: диски 
450 мм забезпечують бездоганний суціль-
ний зріз по всій ширині агрегату навіть при 
мінімальному заглибленні всього у кілька 
сантиметрів.

Саме тому для піщаних, супіщаних та се-
редньосуглинкових ґрунтів інтенсивне по-
верхневе перемішування є ключем до збе-
реження родючості. Адже такий обробіток 
забезпечує ефективне вологозбереження і, 

як наслідок, швидке створення поверхнево-
го шару мульчі, яка «закупорює» капіляри 
та зупиняє випаровування вологи після зби-
рання попередника.

Також такий обробіток є відмінним захи-
стом від вітрової ерозії. Подрібнені та рівно-
мірно перемішані з землею рослинні решт-
ки створюють надійний захисний бар’єр на 
поверхні поля.

До того ж диски меншого діаметра ство-
рюють мінімальний тяговий опір. Це дає 
змогу працювати на високих швидкостях 
(12-15 км/год) із менш потужними тракто-
рами та суттєво знизити витрату пального 
на гектар.

Кут атаки дисків залежно від робочої 
глибини гарантує, що навіть при ультрапо-
верхневому лущенні на легких ґрунтах дис-
ки 450 мм працюватимуть із максимальною 
ефективністю, не залишаючи необроблених 
смуг.

Väderstad Carrier XT 625 із дисками 450 
мм – це вибір далекоглядних аграріїв, для 
яких пріоритетом є збереження вологи, ви-
сока продуктивність та економія ресурсів 
особливо за обробітку легких і середніх за 
механічним складом ґрунтів.

Лінійний глибокорозпушувач Great Plains VT1500 покращує 
структуру ґрунтового профілю на глибину до 41 см, руйнуючи 
ущільнення та капілярні зв’язки.

Це сприяє кращому проникненню води, розвитку кореневої сис-
теми та засвоєнню поживних речовин.

Особливості моделі

Надійний захист: підпружинені стійки витримують навантажен-
ня до 816 кг та забезпечують безперервну роботу навіть у кам’яни-
стих умовах.

Вибір стійок: доступні пряма стійка 32 мм або стерньова 19 мм – 
залежно від необхідної інтенсивності обробітку.

Ефективне розрізання стерні: рифлені колтери діаметром  
51 см покращують проходження пожнивних решток між робочи-
ми органами.

Гнучке налаштування: широкий вибір міжрядь, наральників і 
типів стійок дозволяє адаптувати агрегат до конкретних ґрунто-
вих умов.

Зносостійкі робочі органи: наральники та накладки виготовля-
ються з хромованого сплаву для збільшення терміну служби.

Короткі характеристики VT1500:
Робоча ширина: 1,83–6,40 м.
Кількість стійок: 3–9 шт.
Глибина обробітку: до 41 см.
Вага: 1060–2907 кг, залежно від комплектації.
Потужність трактора: від 50 к.с. на одну стійку.
Great Plains VT1500 – ефективне рішення для глибокого розпу-

шування, збереження структури ґрунту та створення сприятливих 
умов для розвитку кореневої системи.

Як показав себе в роботі оборотний плуг KUHN Multi-Lider 8XT

Дисковий культиватор Carrier XT 625 – інтенсивний обробіток легких ґрунтів

Great Plains VT1500 – техніка для ефективного руйнування ущільнених шарів ґрунту
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Станом на 31 серпня з початку 2026 р. 
за програмою «5-7-9» підприємці отрима-
ли 25743 кредити на 114,7 млрд грн, з яких 
від банків державного сектору економіки – 
17167 кредитів на 52,9 млрд грн.

Усього за час дії режиму воєнного ста-
ну в Україні в межах державної програ-
ми «Доступні кредити 5-7-9%» уже укла-
дено 125905 кредитних угод на загальну 
суму 487,3 млрд грн, у т. ч. банками дер-
жавного сектору – 89434 угоди на суму 
238,1 млрд грн.

57,85 млрд грн із загальної суми, виданої 
за час дії воєнного стану, становлять креди-
ти для сільгоспвиробників. Ще 86,68 млрд 

грн було видано як кредити на переробку 
сільськогосподарської продукції.

Решту суми виданих в указаний період 
коштів розподілено таким чином:

•	 74,61 млрд грн підприємці отримали 

на інвестиційні цілі;
•	 91,08 млрд грн – на фінансування 

обігового капіталу;
•	 10,53 млрд грн – на фінансування 

енергосервісу;
•	 56,81 млрд грн – на антивоєнні цілі;
•	 95,25 млрд грн – кредитування в зо-

ні високого воєнного ризику.
Загалом з моменту старту програми 

суб’єкти підприємництва станом на 31 
серпня отримали від уповноважених бан-
ків 160,727 тис. кредитів на загальну суму 
576,9 млрд грн, з яких 109,91 тис. було вида-
но банками державного сектору економіки 
на загальну суму 264,8 млрд грн.

Кабінет Міністрів України на засіданні 6 
серпня знизив вимоги до рівня локалізації 
виробництва самохідних комбайнів до 25% 
на період воєнного стану і двох років після 
його завершення.

Раніше мінімальний рівень локаліза-
ції становив 40%, але через війну це стало 

неможливим – виробництво втрачене, а ви-
готовлення ключових вузлів в Україні від-
сутнє. Уряд планує поступове повернення 
до попереднього порогу кожні 12 місяців: 
30%, 35% і 40% лише на п’ятий рік після 
війни.

Спостерігаємо, що з цього вийде.

Верховна Рада України на засіданні 
1 вересня прийняла за основу законопро-
єкт про внесення змін до Закону України 
«Про державну допомогу суб’єктам 
господарювання».

Документ (реєстр. №15437) пропонує 
відновити дію окремих норм статей закону, 
які наразі не застосовуються через воєнний 
стан в країні, а також удосконалити моніто-
ринг державної допомоги та контролю за її 
допустимістю для конкуренції.

З а ко н о п р о є кт  т а кож  в и з н ач а є 

особливості застосування його положень 
під час дії воєнного стану з урахуванням 
ситуації на територіях, де ведуться активні 
бойові дії або які тимчасово окуповані во-
рогом, а також упродовж року після завер-
шення бойових дій або тимчасової окупації.

Крім того, документ розширить застосу-
вання інструментів державної допомоги з ура-
хуванням європейських підходів та міжнарод-
них зобов’язань України у сфері державної 
допомоги, зокрема передбачених Угодою про 
асоціацію з Європейським Союзом.

Покриття втрат за продовольчу продукцію, знищену внаслідок 
російських атак на склади та логістику в Україні, мало б бути спра-
ведливо розподілено між продавцями та постачальниками. Таку 
думку під час брифінгу у Києві висловив міністр аграрної політики 
та продовольства України Тарас Висоцький.

Він нагадав, що постачання і реалізація продукції – це господар-
ські та договірні відносини між виробниками, дистриб’юторами і 
торговельними мережами.

«Було б справедливим підходом паритетний розподіл ризиків 
між усіма сторонами. Це не обов’язково 50 на 50. Для різних това-
рів різна маржинальність, різні умови співпраці та різний економіч-
ний результат. Тому механізм має визначатися окремо для кожної 
товарної категорії та враховувати, як між сторонами розподіляється 
прибуток», – зазначив Т. Висоцький.

Так само, на його думку, мають розподілятися і додаткові витра-
ти на нову логістику, яка зараз фактично перебудовується в режимі 

реального часу.
Міністр також підкреслив, що держава паралельно працює над 

системними механізмами страхування воєнних ризиків.
«Але до моменту, коли така система зможе повноцінно працюва-

ти, бізнесу важливо знайти справедливу модель розподілу втрат і до-
даткових витрат між усіма учасниками ланцюга», – підкреслив він.

За вісім місяців 2026 року український бізнес залучив майже  
115 млрд грн «доступних кредитів»

Уряд зменшить вимогу до локалізації комбайнів

Верховна Рада України прийняла за основу законопроєкт  
щодо відновлення контролю державної допомоги

Покриття втрат за знищену рф українську продовольчу продукцію  
має бути розподілено
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«НІБУЛОН» пропонує механізм, який 
може додати Дунайському експортному 
коридору до 100 тис. тонн перевезень на 
місяць

«НІБУЛОН» пропонує запровадити пере-
хідний механізм отримання кваліфікаційних 
документів для фахівців річкового флоту. 
Це дозволить частково зняти кадрові обме-
ження на Дунаї та повніше використовува-
ти вже наявний флот. За оцінкою компанії, 
у масштабах Дунайського експортного ко-
ридору потенціал такого рішення може ста-
новити до 100 тис. тонн додаткових переве-
зень на місяць. 

В умовах обмеженої роботи морських 
портів Дунай знову стає одним із ключових 
альтернативних маршрутів для українсько-
го експорту. Україна вже має тут необхід-
ну інфраструктуру та флот, однак фактична 
спроможність коридору сьогодні обмежу-
ється, зокрема, дефіцитом кваліфікованих 
членів екіпажів. 

Частково цей дефіцит має процедурний 
характер. Для фахівців, яким необхідно  
отримати нову кваліфікацію або пройти пе-
рекваліфікацію для роботи на внутрішніх 
водних шляхах, чинні процедури не забез-
печують повним чином можливості опера-
тивно оформити всі необхідні документи 
та долучитися до міжнародних перевезень 
Дунаєм. 

У результаті судновласники мають тех-
нічно готовий флот, але не можуть повною 

мірою комплектувати екіпажі та вводити в 
роботу додаткові судна. 

«НІБУЛОН може додатково задіяти на 
Дунаї 12 буксирів, але для цього потріб-
но вирішити питання перекваліфікації та 
оформлення необхідних документів при-
близно для 30 фахівців. І ми не єдині, хто 
стикається з таким обмеженням. Якщо ство-
рити працездатний механізм для залучення 
кваліфікованих фахівців у масштабах га-
лузі, Дунайський коридор зможе перевози-
ти додатково до 100 тис. тонн вантажів на 
місяць», – зазначив директор з логістики 
«НІБУЛОНу» Сергій Калкутін. 

Що пропонує «НІБУЛОН»
Компанія пропонує запровадити тим-

часовий перехідний механізм присвоєн-
ня та підтвердження кваліфікації фахівців 

річкового флоту й отримання ними необ-
хідних документів до завершення повного 
переходу на європейські правила. 

Йдеться про створення працездатної про-
цедури для фахівців, які мають необхідну 
підготовку та досвід, але сьогодні не мо-
жуть оперативно завершити документальне 
оформлення для роботи на Дунаї. 

«НІБУЛОН» закликає профільні органи 
державної влади спільно з представниками 
галузі оперативно сформувати перехідне рі-
шення, яке дозволить залучати необхідну 
кількість кваліфікованих фахівців до роботи 
на внутрішніх водних шляхах без знижен-
ня вимог до професійної компетентності та 
безпеки судноплавства.

Рада удосконалила законодавство про ін-
дустріальні парки

Про це повідомив заступник голови Комітету Верховної Ради з 
питань економічного розвитку Дмитро Кисилевський.

«За результатами постійного моніторингу розвитку індустріаль-
них парків ми зібрали проблеми, вирішення яких тепер схвалено 
Радою. По суті, це технічні питання, які виникли під час практич-
ного застосування законодавства, прийнятого 2022 року. Але кожне 
з них у разі вирішення сприятиме швидшому розвитку цієї сфери і 
появі нових виробництв», – пояснив парламентар.

Так, законопроєктом врегульовані такі питання:
Чіткіше розмежовано функції всіх суб’єктів ІП.
Надано можливості ініціатору створення ІП також бути керую-

чою компанією без створення окремої юридичної особи.
Впровадження поняття «еко-індустріальний парк», надано пов-

новаження Кабінету Міністрів встановлювати критерії для еко-ін-
дустріальних парків.

Впроваджено новий вид цільового призначення земельних діля-
нок – землі індустріальних парків.

Врегульовано процедуру розширення і зменшення площі інду-
стріального парку.

Врегульовано питання щодо переходу прав власності на земель-
ну ділянку в межах індустріального парка від ініціатора парку до 
іншої особи.

Розширено можливості створення ІП: дозволено вважати зе-
мельні ділянки суміжними у разі наявності між ними полезахис-
них лісових смуг.

Удосконалено процедурні питання, пов’язані з включенням та 
виключенням індустріальних парків із Реєстру.

Удосконалено конкурсну процедуру щодо вибору керуючої 

компанії.
Впроваджено можливість для керуючих компаній, основним ви-

дом діяльності яких є надання в оренду нерухомого майна, отриму-
вати державну підтримку, яка надається суб’єктам малого і серед-
нього підприємництва (кредити за програмою «5-7-9»).

Знято часові обмеження з набуття потужності для малих систем 
розподілу електроенергії в індустріальних парках.

Вдосконалено положення щодо державного стимулювання ІП, 
зокрема шляхом передання міжнародної технічної допомоги від 
органів місцевого самоврядування до ІП.

Кисилевський зазначив, що станом на кінець 2025 року в інду-
стріальних парках України були збудовані або будувались 37 заво-
дів. Протягом 2026 року виробничі підприємства в парках продов-
жують відкриватись.

В Україні пропонують механізм збільшення Дунайського експортного коридору

Верховна Рада України 2 вересня схвалила в цілому законопроєкт №12117  
щодо удосконалення роботи індустріальних парків (ІП)
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Саме для таких завдань Patron Auto пропонує автогідропідйом-
ник PA-0618 – професійне рішення на базі маневреного шасі IVECO 
Daily з автовишкою ISOLI PT 180.

IVECO Daily забезпечує мобільність і маневреність, що особли-
во важливо під час роботи в міських умовах, на територіях підпри-
ємств та об’єктах з обмеженим простором для маневрування.

Автовишка ISOLI PT 180 дозволяє точно позиціонувати робочу 
люльку та забезпечує необхідні параметри для виконання широкого 
спектра висотних завдань.

Основні технічні характеристики автогідропідйомника:
•	 робоча висота – до 18 м;
•	 максимальний виліт – 10,3 м;
•	 вантажопідйомність люльки – до 250 кг;
•	 кут обертання – 400°;
•	 колісна формула – 4×2;
•	 повна маса – 6 000 кг;
•	 кількість місць – 5.
Такі параметри дозволяють ефективно виконувати роботи на різ-

ній висоті та забезпечують оператору необхідну свободу позиціону-
вання без зайвих переміщень автомобіля.

Для яких завдань підходить PA-0618?
Автогідропідйомник може використовуватися підприємствами 

комунального, будівельного, енергетичного, телекомунікаційного 
та сервісного секторів.

Мобільність автомобільного шасі дозволяє швидко переміщати-
ся між об’єктами, а можливості підйомної установки – оперативно 
переходити безпосередньо до виконання робіт.

Patron Auto – професійні рішення для висотних робіт.

PA-0618 ВІД PATRON AUTO: МОБІЛЬНЕ РІШЕННЯ 
ДЛЯ ПРОФЕСІЙНИХ ВИСОТНИХ РОБІТ
Коли робота виконується на висоті, важливі не лише технічні характеристики обладнання. Значення 
мають мобільність, точність позиціонування, надійність та можливість ефективно працювати в умо-
вах обмеженого простору
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Угода передбачає постачання обладнан-
ня Case IH та New Holland під спільними 
брендами виробництва Bourgault, яке роз-
повсюджуватиметься через дилерську ме-
режу CNH у Північній Америці, Австралії 
та інших перспективних ринках посіву. Цей 
портфель охоплюватиме пневматичні сівал-
ки точного висіву та пневматичні бункерні 
сівалки високої місткості, оснащені такими 
функціями, як цифрові технології та систе-
ми керування. 

Стратегічний альянс з Bourgault підтри-
мує стратегію CNH «Шлях до 2030», при-
скорюючи час виведення на ринок передо-
вих рішень для посіву та зміцнюючи позиції 
CNH як провідного гравця в сільському гос-
подарстві на основних світових ринках. Він 
поєднує досвід Bourgault у посіві з устале-
ним охопленням CNH, пропозицією преци-
зійних технологій та рішеннями фінансових 
послуг через CNH Capital. Дилери, у свою 
чергу, отримають негайний доступ до про-
відного на ринку портфеля посівної техніки, 
що зміцнить їхню конкурентоспроможність 
та можливості зростання.

Здоров’я ґрунту є центральним елемен-
том стратегії CNH – і не без підстав. Земля 
фермера – це їхній найцінніший актив, що 
передається з покоління в покоління та є ос-
новоположним фактором майбутньої продук-
тивності. Здоров’я ґрунту визначає не лише 
врожайність, а й якість продуктів харчуван-
ня. Завдяки збільшенню інвестицій у дослі-
дження та розробки, зосереджених на за-
гальному здоров’ї фермерських господарств, 
CNH продовжуватиме розробляти технології, 
які дозволять фермерам стійко підвищувати 
свою продуктивність, одночасно захищаючи 
та зберігаючи ґрунт, від якого вони залежать.

«Наші клієнти очікують від нас потуж-
ного, комплексного портфоліо з правиль-
ними технологіями, сказав Герріт Маркс, 
головний виконавчий директор CNH. – 
Поєднуючи взаємодоповнюючі сильні сто-
рони, цей альянс підвищує нашу конкурен-
тоспроможність, створює нові можливості 
для наших дилерів і дозволяє нам більше 
інвестувати в технології, що формують май-
бутнє сільського господарства, включаю-
чи точні технології, автоматизацію та ін-
тегровані сільськогосподарські рішення. 
Поряд з нашими власними інвестиціями в 
продукцію, такі партнерства допомагають 
нам зміцнити наш портфоліо та надавати ще 
більшу цінність клієнтам, і все це пов’язано 
через нашу цифрову платформу FieldOps».

«Цей стратегічний комерційний альянс 

з CNH створює нові можливості для роз-
ширення охоплення Bourgault Industries 
та відображає нашу спільну відданість ін-
новаціям, успіху клієнтів та створенню 
більшої цінності для фермерів, – сказав 
Білл Гленвілл, президент групи Bourgault 
Industries Ltd. – CNH пропонує потужні до-
даткові можливості та глобальний охоплен-
ня, допомагаючи зробити технологію посіву 

Bourgault доступною для більшої кількості 
фермерів на більшій кількості ринків».

CNH продовжуватиме підтримувати свій 
поточний портфель посівної продукції про-
тягом перехідного періоду. Виробничий 
майданчик компанії  в  Саскатуні , 
Саскачеван, Канада, залишиться зосередже-
ним на виробництві сівалок та жаток для 
зернозбиральних комбайнів.

CNH ТА BOURGAULT ОГОЛОШУЮТЬ 
ПРО СТРАТЕГІЧНИЙ АЛЬЯНС
CNH (NYSE: CNH), світовий лідер у галузі обладнання, технологій та послуг для сільського господарства 
та будівництва, оголосив про стратегічний альянс з Bourgault Industries, провідним виробником посівної 
техніки для великомасштабних операцій. 
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Модель, за якої агропідприємство утримує футбольний клуб або 
дитячу академію, має власну логіку – відмінну від класичного ме-
дійного спонсорства. Вона тісно пов’язана з географією виробни-
цтва, кадровим голодом у селах і потребою вибудовувати довгі сто-
сунки з громадами, де компанія орендує землю.

Чому спонсорство футболу стало частиною 
аграрної стратегії

Агробізнес працює там, де немає великих рекламних носіїв і ви-
сокої конкуренції за увагу. Районний центр, селище, кілька десятків 
сіл навколо елеватора – це середовище, у якому футбольний матч 
залишається однією з небагатьох подій, що збирає людей різного 
віку в одному місці. Для компанії це рідкісний за якістю контакт з 
аудиторією, яку неможливо купити через звичайні цифрові канали.

Друга причина – синхронізація комунікацій із виробничим ци-
клом. Спортивний сезон має чіткі опорні дати, і для маркетингових 
відділів агрокомпаній календар УПЛ 2026 – такий самий робочий 
документ, як план польових робіт: під дати домашніх матчів пла-
нують дні відкритих дверей, зустрічі з пайовиками, ярмарки місце-
вих виробників і партнерські заходи для дистриб’юторів. Розклад 
матчів стає каркасом, навколо якого будується календар присутно-
сті бренду в регіоні.

Третя причина прозаїчніша. Інвестиції в спорт конвертують при-
буток у нематеріальний актив, який працює десятиліттями: репута-
цію в громаді, лояльність працівників та їхніх родин, впізнаваність 
серед місцевої влади.

HR-бренд: футбол як відповідь на кадровий 
дефіцит

Найгостріша проблема аграрних компаній – не техніка й не кре-
дити, а люди. Механізатор, агроном, ветеринарний лікар, оператор 
сушарки: усі ці спеціальності потребують присутності на місці, 
а молодь із сіл виїжджає в міста або за кордон. Соціальна інфра-
структура тут працює як прямий інструмент утримання персоналу.

Клуб або академія дають компанії кілька відчутних HR-ефектів, 
яких складно досягти самим лише підвищенням зарплати:

Аргумент для родини. Кандидат оцінює не лише умови праці, а 
й те, чи буде чим зайняти дитину після школи в селі, де йому жити.

Внутрішня спільнота. Аматорські турніри між бригадами й філі-
ями формують горизонтальні зв’язки, яких бракує у розпорошених 
по районах структурах.

Канал зворотного зв’язку. На матчах керівництво бачить праців-
ників поза виробничою ієрархією, що дає чеснішу картину настро-
їв, ніж опитування.

АГРОБІЗНЕС І ФУТБОЛ: ЧОМУ АГРАРНІ 
КОМПАНІЇ СТАЮТЬ ГОЛОВНИМИ 
СПОНСОРАМИ УКРАЇНСЬКИХ КЛУБІВ
Ще півтора десятиліття тому карта спонсорів українського футболу виглядала передбачувано: метал, 
вугілля, хімія, банки. Сьогодні на бортах стадіонів і на футболках дедалі частіше з’являються логоти-
пи агрохолдингів, насіннєвих компаній, виробників кормів і переробників молока. Це не примха власників, 
а наслідок структурних змін в економіці: аграрний сектор став одним із головних експортних і робото-
давчих сегментів країни.
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Зниження плинності. Працівник, чия дитина займається у клуб-
ній академії, рідше розглядає переїзд до конкурента в сусідній 
район.

Профорієнтація. Академія стає природною точкою контакту з 
підлітками, яким за кілька років пропонують стажування й цільо-
ве навчання.

Що спонсорство дає селу і малому місту
Найпомітніший ефект – інфраструктурний. Разом із клубом у на-

селеному пункті з’являються поле з якісним покриттям, освітлення, 
роздягальні, іноді тренажерна зала. Цими об’єктами користується 
не лише команда: школа, місцеві аматори, ветеранські турніри, жі-
ночі й дитячі групи.

Другий ефект – економічний, хоч і скромніший, ніж прийнято 
подавати. Домашній матч створює попит на харчування, транспорт, 
ночівлю для гостей, послуги охорони й прибирання. Для громади 
з кількома тисячами мешканців це помітний і регулярний потік.

Третій ефект – символічний, і саме його недооцінюють найчас-
тіше. Розвиток громад залежить від того, чи вважають люди своє 
місце проживання перспективним. Команда, яка представляє село 
на національному рівні, змінює цю оптику сильніше за будь-яку 
презентацію інвестиційного потенціалу.

Футбольна академія як довга інвестиція
Дорослий клуб – це видимість, а футбольна академія визначає 

стійкість усієї конструкції. Вона коштує дешевше за професійну ко-
манду, дає ширше соціальне покриття й формує кадровий резерв не 
лише для футболу, а й для самої компанії.

На що дивитися при оцінюванні академії
Кількість дітей у системі. Скільки вихованців реально тренуєть-

ся щотижня, а не рахується у звіті за фактом реєстрації.
Географія набору. Чи охоплює академія навколишні села транс

портом, чи працює лише з дітьми районного центру.
Кваліфікація тренерів. Наявність чинних тренерських ліцензій і 

системи підвищення кваліфікації, а не разові семінари.
Освітній трек. Чи супроводжується підготовка навчанням, щоб 

вихованець без професійної кар’єри не залишився ні з чим.
Тривалість фінансування. Академія показує результат щонаймен-

ше через п’ять-сім років, тому річні бюджети тут малоінформативні.
Досвід сільських клубів: обережні висновки
Найчастіше цитований приклад – ФК «Колос» із Ковалівки на 

Київщині, який пройшов шлях від сільської команди до УПЛ за 
підтримки агробізнесу. Ця історія показує, що географія не є виро-
ком: клуб із населеного пункту без міської інфраструктури здатний 
конкурувати на національному рівні, якщо має стабільне фінансу-
вання та побудовану базу.

Водночас цей кейс не варто читати як універсальний рецепт. Він 
спирався на поєднання обставин: власника з тривалим горизонтом 
планування, близькість до столичної агломерації та поступовість 
руху дивізіонами. Копіювання зовнішньої форми без цих умов за-
звичай закінчується коротким експериментом.

Ризик залежності від одного інвестора
Головна вразливість аграрної моделі очевидна: клуб фінансуєть-

ся з операційного прибутку підприємства, яке залежить від погоди, 
цін на світових ринках, логістики й доступу до експортних марш-
рутів. Спорт у такій конструкції – стаття витрат, яку скорочують 
першою. Ризики варто називати прямо:

Монобюджет. Відсутність інших джерел доходу означає, що 
будь-яка криза в компанії миттєво стає кризою клубу.

Слабка комерціалізація. Клуб, який не потребує квитків і атри-
бутики для виживання, роками не вчиться їх продавати.

Прив’язка до персоналії. Зміна власника чи стратегії підприєм-
ства часто означає повний перегляд спортивного проєкту.

Інфраструктура без спадкоємця. Побудована база залишається 

на балансі бізнесу, а не громади, і після виходу інвестора може 
простоювати.

Втрата вихованців. Згортання академії б’є не по турнірній табли-
ці, а по кількох вікових групах дітей одночасно.

Часткова відповідь на ці ризики – інституційна. Система клуб-
ного ліцензування та правила фінансової стійкості УЄФА вимага-
ють підтверджених джерел доходу, врегульованої заборгованості 
перед працівниками та планування бюджету наперед. Це не робить 
модель одного спонсора неможливою, але змушує оформлювати її 
як сталу, а не ситуативну.

Як компанії оцінюють віддачу від спонсорства
Питання «скільки це приносить» у спонсорстві футболу май-

же ніколи не має прямої відповіді в гривнях доходу. Компанії, які 
роблять це системно, оцінюють ефект за кількома паралельними 
шкалами.

Медійний блок вимірюють найпростіше: згадки в галузевих і 
регіональних медіа, охоплення трансляцій, приріст аудиторії влас-
них каналів. Кадровий блок читають через плинність персоналу 
у профільних районах і швидкість закриття сезонних вакансій. 
Громадський – через стосунки з пайовиками та якість діалогу з міс-
цевим самоврядуванням.

Важливий нюанс – горизонт оцінювання. Медійні показники чи-
таються за сезон, кадрові – за два-три роки, репутаційні – за п’ять 
і більше. Спроба виміряти все за підсумками одного року веде до 
передчасного висновку, що спонсорство «не працює».

Куди рухається модель
Логіка розвитку підказує рух до розподіленої відповідальності. 

Замість схеми «одна компанія – один клуб» дедалі частіше обгово-
рюють пул спонсорів, співфінансування з громадою та розділення 
бюджетів професійної команди й академії.

Структура національних змагань, вимоги до клубів і порядок до-
пуску до дивізіонів визначаються Українською асоціацією футболу. 
Саме на цьому рівні формуються правила, які роблять клуби менш 
залежними від одного донора. Для агробізнесу це радше добра но-
вина: прозорі вимоги дозволяють планувати участь як інвестицію з 
описаними зобов’язаннями, а не як безстрокову повинність.

Аграрні компанії у ролі головних спонсорів українських клубів – 
це не мода, а відображення того, де в економіці країни є гроші й де 
є потреба в людях. Стійкою модель стане тоді, коли клуб перестане 
бути статтею витрат і почне бути окремим активом із власною еко-
номікою, вихованцями та громадою навколо.
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Міжнародні партнери підтвердили надання близько $10,5 млн 
на закупівлю засобів тимчасового зберігання врожаю для україн-
ських аграріїв.

Потреба у додаткових потужностях для зберігання виникла через 
систематичні російські обстріли портової інфраструктури, що при-
звели до суттєвого зниження темпів експорту української агропро-
дукції морськими шляхами. Через обмеження експорту потенційний 
дефіцит потужностей для зберігання може становити 7-11 млн тонн.

Підтверджено фінансування від міжнародних партнерів:
€700 тис. – від Європейського Союзу;
€1 млн – від Продовольчої та сільськогосподарської організації 

ООН (ФАО);
$6,5 млн – від Фонду Бафетта/Мерсі Корпс;
$1 млн – від Всесвітньої продовольчої програми ООН (ВПП);
$1 млн – Червоний Хрест.
Кошти будуть спрямовані, зокрема, на забезпечення аграріїв 

зерновими рукавами та іншими рішеннями для тимчасового збері-
гання. Це дасть змогу оперативно створити додаткові потужності 
там, де вони найбільш необхідні, зокрема у прифронтових облас-
тях. Агровиробники отримають можливість зберегти врожай та ре-
алізувати його на більш вигідних умовах, маючи необхідні обігові 
кошти для наступного виробничого циклу. 

«Цьогоріч Україна очікує на високий урожай. Ми маємо зберегти 

його та забезпечити аграріям можливість не продавати продукцію 
по заниженій вартості лише через відсутність місця для її зберіган-
ня. Тому максимально залучаємо міжнародну підтримку. Особливий 
пріоритет – малі та середні виробники, передусім у прифронтових 
регіонах, де ризики для аграрного виробництва та інфраструктури є 
найвищими», – наголосив міністр аграрної політики та продоволь-
ства України Тарас Висоцький.

Водночас Мінагрополітики фіналізує зі Світовим банком мож-
ливість залучення ще $25 млн. Це дозволить суттєво розширити 
підтримку аграріїв та наблизитися до покриття критичної потреби 
в тимчасових потужностях для зберігання врожаю.

Ще зовсім недавно українські садівни-
ки з особливим інтересом відкривали для 
себе персик. Сьогодні схожа історія відбу-
вається вже з нектарином. Дедалі більше 
власників ділянок хочуть бачити у своєму 
саду саме цю культуру: яскраву, соковиту, 
сучасну й виразно літню. Окремий тренд 
останніх сезонів – інжирні форми, які при-
вертають увагу незвичною формою плодів 
і дедалі частіше стають окрасою приватних 
колекцій. Саме тому інтернет-магазин сад-
жанців Astelia уважно формує асортимент 
цієї категорії, відбираючи сорти, які добре 
стартують у наших умовах і дають прогно-
зований результат. Якщо людина хоче купи-
ти саджанці нектарина, їй важливо отрима-
ти не просто красиву назву сорту, а сильний 
посадковий матеріал із хорошим потенціа-
лом росту.

Чому нектарин стає трендом серед 
садівників

Головний секрет популярності нектарина 
дуже простий: у нього гладенька, блиску-
ча шкірка та по-справжньому соковитий 
десертний смак. Для багатьох родин саме 
відсутність опушення стає вирішальною 
перевагою. Якщо звичайний персик іноді 
викликає дискомфорт через «пушок», то з 
нектарином такої проблеми немає. Саме то-
му його особливо люблять діти: фрукт при-
ємно їсти, він освіжає в спеку й асоціюється 
з легким літнім десертом.

Для садівника це ще й дуже вдала куль-
тура з погляду різноманіття саду. Плодові 
саджанці нектарина додають ділянці більш 
яскравого характеру, а врожай сприймається 
як щось особливе навіть у саду, де вже ро-
стуть класичні дерева. Тому бажання купити 

саджанці саме цієї культури з кожним сезо-
ном стає все помітнішим.

Як висаджувати нектарин без ризиків
Нектарин належить до теплолюбних 

культур, тому поспішати з висадкою не 
варто. У відкритий ґрунт його висаджують 
ближче до завершення весняного посадко-
вого періоду, коли земля вже добре прогріта 
і ризик зворотних заморозків мінімальний. 
Саме в такому режимі дерево має найкращі 
шанси швидко наростити кореневу систему 
й упевнено рушити в ріст.

Осінню посадку Astelia не рекомендує. 
За літо молода рослина встигає краще адап-
туватися, зміцніти й підготуватися до пер-
шої зими. Це особливо важливо для тих, хто 
замовляє саджанці поштою і хоче зменшити 
будь-які зайві ризики після отримання.

Поради щодо догляду та підживлення
Щоб дерево добре стартувало, важливо 

правильно підготувати посадкову яму і до-
триматися базових правил живлення та 
поливу:

•	 у яму додають добре перепрілий пе-
регній, ретельно змішуючи його з 
рідною землею;

•	 свіжа органіка і сировина з курячо-
го посліду для цього не підходять, 
бо вони можуть пошкодити коріння;

•	 між кореневою системою і шаром 
добрива варто зробити прошарок із 
чистої землі;

•	 до посадкової суміші додають 50 
грам суперфосфату для активного 
старту коренів;

•	 протягом усього першого літа де-
рево поливають раз на тиждень 
по 3–4 відра води в пристовбуро-
ву лунку;

•	 лунку бажано щільно замульчува-
ти, наприклад, корою, щоб волога 
не випаровувалася занадто швидко.

Україна отримає $10,5 млн на тимчасові сховища для зерна

Нектарин Astelia – екзотика з українським характером
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